JOURNAL

le Petit

LINFO LOCALE AU QUOTIDIEN

23 AVENUE DU 11E REGIMENT
82003 MONTAUBAN cedex - 05 63 20 80 00

29/30 MARS 08

Quotidien Province

Surface approx. (cm?) : 281

MMORILIER &5 &t
Un chiteau en Auvergne pour le prix
d'un appartement a Paris

cheter un chéiteau de
A}.BOO meires carrés habi-

ables en Auvergne pour
le prix d'un appartement de 100
meétres carrés a Paris: la hausse
de limmobilier dans les
grandes villes depuis dix ans
rend désormais la vie de cha-
teau relativement plus acces-
sible. "Le prix d'un chéteau est
pratiquement a la portée de
toutes les bourses :j'en aivendu
a300-400.000 euros et, pour un
million d'euros, on a un beau
chéteau en Auvergne", assure
Renaud Valentin, responsable
pour lAuvergne du groupe im-
mobilier Mercure.

Spécialisé dans les chiteaux et
belles demeures, le groupe Mer-
cure, dont le siége est a Tou-
louse, a vendu 3.500 chateaux
en 25 ans. "Un pour cent des
43.000 chateaux francais arri-
vent sur le marché chaque an-
née, nous en vendons la moitié,
200 environ”, explique Pierre
Chassaigne, le président-fonda-
teur du groupe.

Les prix moyens tournent au-
tour de 800.000 2 1 million d'eu-
ros mais Pierre Chassaigne
vient de vendre 5,3 millions
d'euros le chéteau hotel du Vi-
guier du Roy a Figeac (Lot} aun
comptable qui a gagné au Loto.

Depuis quelques semaines, le
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groupe[Mercurelest chargé de
vendre le chateau de l'ancien
président de la République Va-
léry Giscard d'Estaing a Chano-
nat (Puy-de-Dome), estimé a 3
millions d'euros. "Il est en par-
fait état", justifie Pierre Chas-
saigne, tout comme celui de
Cordés, a Orcival (Puy-de-
D6me), vendu en deux se-
maines prés de 3 millions d'eu-
ros & un industriel auvergnat.
"Je dis toujours au vendeur
qu'il y a deux prix : celui auquel
le chéteau est vendu et celui
qu'aura dépensé l'acquéreur
une fois le chiteau remis en
état", met en garde Renaud Va-
lentin, qui vient de vendre
600.000 euros un petit chateau
en Corréze. La rénovation en
cofitera autant. Car les chiteaux
s'achétent souvent sur des
coups de coeur. "Personne n'a
besoin pour se loger d'acheter
un chateau du XI[Ie siécle dans
lequelil fautse déplacer avecun
téléphone portable”, souligne
Renaud Valentin. La moitié des
clients sont Espagnols, Belges,
Néerlandais ou Anglais et sou-
vent, ils savent ce qu'ils veulent.
"Je suis en contact depuis unan
avec un Espagnol qui cherche
un chateau médiéval, pas trop
grand, avec des terres et une
chapelle, pas trop éloigné d'une
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Pierre Chassaigne, pras:dant tuntlateur del' agenue intamalluna!e Mer-
cure spécialisée dans |a vente de chateaux, pose, le 26 mars 2008 a Neu-
ville, dans I'enceinte de son chateau du Cheix dans le Livradois en Au-
Vergne (Arp)

ville", raconte l'agent immobi-
lier.

Certains achétent un chéteau
pour le restaurer eux-mémes,
d'autres pour y aménager des
chambres d'hotes, y installer
leurs bureaux ou en faire une ré-
sidence secondaire. "Il y a celui
qui n'y connait rien et veut
acheter un beau chateau surun
coup de coeur, sanssavoir s'il est
du XVé ou du XVIIie siécle, et il
y a celui qui cherche une
époque bien spécifique, qui fait
des recherches", explique en-
core Renaud Valentin. Dix pour

cent des chateaux vendus par
I'agence Mercure sont revendus
quelques annees plus tard. "Le
chateau se révéle trop cheraen-
tretenir ou le coup de coeur est
passé”, analyse Pierre Chas-
saigne qui a lJui-méme acheté il
y a quatre ans un chiteau dans
le Puy-de-Déme, dontil est ori-
ginaire. "Souvent, I'échec vient
de la femme, qui ne se plait pas
dans le chateau acheté par son
mari qui a réussi socialement,
mais, assure-t-il, les reventes se
font toujours a la hausse”.
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