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Un chateau en Auvergne pour le prix
d'uii appartemerit a Paris

» cheter un chateau de
Z\ 1.000 metres carres habi-

JL\iables en Auvergne pour
le prix d'un appartement de 100
metres carr6s a Paris: la hausse
de 1'immobilier dans les
grandes villes depuis dix ans
rend desormais la vie de cha-
teau relativement plus acces-
sible. "Le prix d'un chateau est
pratiquement a la portee de
toutes les bourses: j'en ai vendu
a 300-400.000 euros et, pour un
million d'euros, on a un beau
chateau en Auvergne", assure
Renaud Valentin, responsable
pour 1'Auvergne du groupe im-
mobilier Mercure.

Specialise dans les chateaux et
belles demeures, le groupe Mer-
cure, dont le siege est a Tou-
louse, a vendu 3.500 chateaux
en 25 ans. "Un pour cent des
43.000 chateaux francais arri-
vent sur le marche chaque an-
nee, nous en vendons la moitie,
200 environ", explique Pierre
Chassaigne, le president-fonda-
teur du groupe.

Les prix moyens tournent au-
tour de 800.000 a 1 million d'eu-
ros mais Pierre Chassaigne
vient de vendre 5,3 millions
d'euros le chateau hotel du Vi-
guier du Roy a Figeac (Lot) a un
comptable qui a gagne au Loto.

Depuis quelques semaines, le

groupe Mercure est charge de
vendre le chateau de 1'ancien
president de la Republique Va-
lery Giscard d'Estaing a Chano-
nat (Puy-de-D6me), estime a 3
millions d'euros. "II est en par-
fail 6tat", justifie Pierre Chas-
saigne, tout comme celui de
Cordes, a Orcival (Puy-de-
Dome), vendu en deux se-
maines pres de 3 millions d'eu-
ros a un industriel auvergnat.

"le dis toujours au vendeur
qu'il y a deux prix: celui auquel
le chateau est vendu et celui
qu'aura depens6 1'acquereur
une fois le chateau remis en
etat", met en garde Renaud Va-
lentin, qui vient de vendre
600.000 euros un petit chateau
en Correze. La renovation en
coutera autant. Carles chateaux
s'achetent souvent sur des
coups de coeur. "Personne n'a
besoin pour se loger d'acheter
un chateau du Xllle siecle dans
lequel il faut se deplacer avec un
telephone portable", souligne
Renaud Valentin. La moitie des
clients sont Espagnols, Beiges,
Neerlandais ou Anglais et sou-
vent, ils savent ce qu'ils veulent.
"Je suis en contact depuis un an
avec un Espagnol qui cherche
un chateau medieval, pas trop
grand, avec des terres et une
chapelle, pas trop eloigne d'une

Pierre Chassaigne, president fondateur de I'agence Internationale Mer-
cure specialist dans la vente de chateaux, pose, le 26 mars 2008 a Neu-
ville, dans I'enceinte de son chateau du Cneix dans le Livradois en Au-
vergne (AFP)

ville", raconte 1'agent immobi-
lier.

Certains achetent un chateau
pour le restaurer eux-memes,
d'aurres pour y amenager des
chambres d'hotes, y installer
leurs bureaux ou en faire une re-
sidence secondaire. "II y a celui
qui n'y connait rien et veut
acheter un beau chateau sur un
coup de coeur, sans savoir s'il est
du XVe ou du XVIIIe siecle, et il
y a celui qui cherche une
epoque bien specifique, qui fait
des recherches", explique en-
core Renaud Valentin. Dix pour

cent des chateaux vendus par
I'agence Mercure sont revendus
quelques annees plus tard. "Le
chateau se revele trop cher a en-
tretenir ou le coup de coeur est
pass6", analyse Pierre Chas-
saigne qui a lui-meme achete il
y a quarre ans un chateau dans
le Puy-de-D6me, dont il est ori-
ginaire. "Souvent, 1'echec vient
de la femme, qui ne se plait pas
dans le chateau achete par son
mari qui a reussi socialement,
mais, assure-t-il, les reventes se
font toujours a la hausse".


